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IVDP promove formacgéo "Saber Servir Vender Melhor" em Lisboa

http://www._marketingvinhos.com/2014/03/ivdp-promove-formacao-saber-servir.html

Depois de dois anos a formar profissionais de bares e da restauracdo em vinho do Porto na area do
Porto e Douro, o Instituto dos Vinhos do Douro e do Porto (IVDP) leva pela primeira vez a Lisboa a
acéo de formagédo "Saber Servir Vender Melhor". Trata-se do primeiro projeto de educagédo sobre vinho
do Porto dedicado, em exclusivo, ao territério nacional e a restaurag¢do, que pretende sensibilizar os
profissionais para a forma correta de servir e vender vinho do Porto, com o objetivo de aumentar as
vendas. Na sequéncia do impacto positivo junto de 230 estabelecimentos e 600 profissionais que ja
participaram na acao desde 2012, o IVDP coloca agora o "Saber Servir Vender Melhor" na estrada,
pretendendo chegar aos mais diversos pontos do pais. A 502 sessao de formacao vai assim realizar-se
em Lisboa, no Solar do Vinho do Porto, a 31 de marc¢o e replicar-se no mesmo local, de 1 a 3 de abril.
Em 2013 o mercado nacional cresceu 4,1% em volume de negdécios em relagdo a 2012, mantendo-se
como o segundo maior mercado em valor para o vinho do Porto - comprou mais de 54 milhdes de
euros, o que corresponde a mais de um milh&o de caixas. Para o presidente do IVDP, Manuel de
Novaes Cabral, "este aumento do valor do produto é positivo, mas entendemos que tem potencial
para crescer ainda mais. Para isso, a formacdo junto dos profissionais da restauragdo que levam o
vinho do Porto até ao consumidor é fundamental para que promovam, aconselhem e sirvam este vinho
da melhor forma possivel. E isto tem de acontecer ao nivel nacional, ja que o vinho do Porto é
comercializado e procurado, quer por turistas quer pela populacdo residente em qualquer ponto do
pais", conclui. A férmula do "Saber Servir Vender Melhor" foi pensada ao pormenor para proporcionar
aos profissionais a melhor formacédo possivel acerca do vinho do Porto. Cada sesséo divide-se em duas
partes: teoria e prova. Durante a parte tedrica, sdo abordados, de forma sintética, temas como a
histéria do vinho do Porto, a regido-bergo (Douro), o papel do IVDP (com destaque para as valéncias
na area do controlo de qualidade e da certificacdo), a produgédo, os estilos de vinho, a "comunicacao”
ou "descodificagao" da garrafa (rétulo, contra rétulo e tipo de rolha); a parte pratica incide sobre o
servico (temperaturas de servi¢co de guarda, condi¢des e praticas de guarda, a importancia do copo) e
as possiveis harmonizag¢des gastronémicas. A formacao tem cerca de 90 a 120 minutos de duracao e,
no final, cada participante tem direito a um diploma do IVDP, comprovativo da frequéncia da
formacdo. O IVDP assume, como objetivos do "Saber Servir, Vender Melhor", o aumento dos niveis de
conhecimento sobre vinho do Porto nos restaurantes visados, melhorar o aconselhamento de vinhos a
clientes e turistas, promover o aumento de receitas para os restaurantes através da oferta de
produtos com maior valor acrescentado e contribuir para as exportacdes através do estabelecimento
de negécios com turistas. Os interessados em participar na formacédo nos dias 31 de marcgo e 2 de
abril devem inscrever-se enviando uma mensagem para marketing@ivdp.pt com o nome completo,
indicacdo da entidade para a qual trabalham e referéncia ao dia em que pretendem participar. As
inscricbes sdo gratuitas e limitadas a 15 participantes.
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